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Le Bac Professionnel Commerce

OBJECTIF :

Les éléves qui entrent en seconde professionnelle MRUC (lere année de la formation), sont attirés par le contact
avec la clientéle mais souvent ils connaissent peu les métiers de la distribution.

LA SECONDE PROFESSIONNELLE

(MRCU) des la premiére année,

Les jeunes

participent a des activités commerciales variées :
e Approvisionnement du point de vente
e Connaissance du marche (la mercatique)
e FElaboration d’argumentaires de vente

développent des qualités indispensables dans leur
future profession
e Dynamisme et capacité de persuasion
e Aisance dans la communication orale (sketchs
de vente)

découvrent les métiers du commerce en classe et sur
le terrain lors des périodes de stage.

Cette seconde de « détermination » permet a chacun

d’affiner son projet professionnel en fonction de ses
godts et de ses aptitudes.

L'APRES BAC PRO :

LA SPECIALISATION COMMERCE
2eme et 3eme année

Le Bac Pro Commerce convient a des éleves qui
souhaitent travailler en équipe au sein d’un magasin.

Ce dipléme les destine aux métiers de vendeur,
d’adjoint auprés d’un chef de rayon ou d’un
responsable de boutique.

Dans le cadre de cette formation, ils participent a
quatre activités :
e Approvisionnement du point de vente
e Vente et conseil & la clientéle
e Animation de la surface de vente
e Gestion commerciale (réduction des codts de
stockage et optimisation du linéaire)

La formation développe trois compétences :

e La prospection de la clientéle

e Lanégociation avec le client

e La fideélisation de la clientele
qui seront mises en application lors de 18 semaines
de stage.

La vie active est la suite logique de ce diplome. Cependant, pour les meilleurs candidats, il est possible de
poursuivre vers un BTS Négociation et Relation Client ou vers le BTS Management des Unités Commerciales.

Possibilité d’accueil en internat
(réservé aux jeunes filles uniqguement)

Un hébergement de qualité

Un accompagnement adapté

des chambres de 2 ou 3, des temps de travail en étude ou en chambre...




